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Cursos de preparacio per Uobtencio

d’habilitacions professionals

o Instal-lacions térmiques en edificis (RITE)

e Instal-lacions de Gas Cat. Ai B

e Instal-lacions Contra incendis (PFl), i les
seves especialitats

e Manipulador de Gasos Fluorats

Cursos de preparacions per a certificacions
professionals

e Instal-lacions Frigorifiques

e Instal-lacions d’Electricitat Basic i Especialista
o Instal-lacions térmiques en edificis (RITE)

e Instal-lacions de Gas Cat. Ai B

Certificats de Professionalitat

e ELEEQ109 - Muntatge i Manteniment
d’instal-lacions eléctriques en edificis

¢ IMARO108 - Muntatge i Manteniment
d'instal-lacions frigorifiques

e SEAG0212 — Manteniment higiénic-sanitari
d'instal:lacions susceptibles de proliferacié
de microorganismes nocius i la seva
disseminacid per aerosols (properament)

Prevenci6 de riscos Laboral Construccié i

Metall

o Directius de les empreses

e Personal d'oficines

o PRL dels Oficis: Electricitat, Fontaneria i
Climatitzacid, Energia solar Fotovoltaica
i Eolica, Gasos Combustibles i
Telecomunicacions.

¢ Reciclatge de PRL Obligatoris (Personal
técnic, administratius, comandaments
intermedis i personal d'oficis)

 Nivell Basic en PRL (Recurs Preventiu)

e Treballs en algada

e Operador de Carretons Elevadors

e Operador de Plataformes elevadores

o Treballs Verticals
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Formacions sense cost per a persones en actiu
TRANSVERSALS
o Atencié al client
o Gesti6 del Estres
o Gestié d'equips
e Primers Auxilis

o Comptabilitat
e Anglés

e Autocad

e Xarxes Socials

FORMACIONS ESPECIFIQUES DEL NOSTRE
SECTOR

e Manteniment d’Instal-lacions de Climatitzacié
e Manteniment d'instal:-lacions de Fred Industrial
o Electricitat Industrial

o Electricitat manteniment d’edificis

e Soldadura Tig

e Soldadura Mig-Mag

o Soldadura per eléctrodes

o Energia Solar Térmica

e Energia Solar Fotovoltaica

e Energia Solar Fotovoltaica- Autoconsum

o Energies renovables Alternatives: Aerotérmia,
Geotérmia, Biomassa

o Reparacié d’Electrodomeéstics (Gama Blanca)

o Instal-lacions de punts de recarrega de
Vehicles Electrics

o Acreditacié d'instal-lador d’'aigua

e Coneixements basics d'instal-lacions
o Calcul i disseny de Gas

e Domotica

o Utilitzacié d’analitzadors de xarxes

CERTIFICATS DE PROFESSIONALITAT,
APREN UNA PROFESSIO AMB FUTUR

ORIENTACIO ~ FORMACIO - INSERCIO

e Manteniment d’Instal-lacions de
Climatitzacié

e Manteniment d'instal-lacions de Fred
Industrial

o Electricitat Industrial

o Electricitat manteniment d’edificis

e Soldadura Tig

e Soldadura Mig-Mag

o Soldadura per eléctrodes

e Energia Solar Térmica

e Energia Solar Fotovoltaica

e Energia Solar Fotovoltaica- Autoconsum

~ GREMI D'INSTAL LADORS DEL BAIX LLOBREGAY

empreses
oferint serveis

+50

e Defensa dels interessos dels nostres associats.

e Reunions amb companyies i institucions.

o Informacid periodica i actualitzada sobre lleis i
reformes.

o Impulsem iniciatives d’expansié del nostre
sector.

o Defensa i lluita contra lintrusisme.

o Actualitzacié de normatives.

o Sol-licituds de companyies eléctriques.

o Facilitar la participacié en convenis dels
nostres agremiats.

o Ser linterlocutor directe amb ENDESA.

e Venda de butlletins.

o Llibreria especialitzada.

o Realitzacié de seminaris i jornades técniques
per als nostres associats.

o Gestié de la documentacié per a industria.

o Facilitar la gestid i tramitacié de documentacié
necessaria per a la inscripcié al registre
d’empreses de telecomunicacions del Ministeri
de Foment.

o Assessoria fiscal, laboral, comptable i juridica

o Amplia formacié especialitzada i equivalent a
Graus de Formacié Professional.

e Treballem per aconseguir condicions especials
i Uniques amb distribuidors.

e Servei d'auditoria de Riscos.

e Servei de proteccié de dades.

e Servei de prevencié de riscos laborals.

o Adherits a Conaif, Pimec, Fenie, Fegicat,
Upmball i plataforma contra la morositat.

e Som l'Ageéncia de col-locacié num.
0900000083 del Servei Catala d’Ocupacié de
Catalunya.
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LA DOCUMENTACIO TECNICA
MES FACIL QUE MAI

Amb els programes d "AGIT podra realitzar tota mena
de documentacié técnica en temps récord d'instal-la-
cions eléctriques BT, Aigua, Gas i Téermiques.

W IPIE

Per a més informacio:

Q& 937661519 &R AGIT.CAT

»
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El sector
evoluciona.
| el Gremi
també.

Arribem a l'equador de l'any amb la sensa-
cid que aquests primers mesos han avancat
a una velocitat extraordinaria. El sector de
les instal-lacions continua immers en una
transformacié profunda impulsada per
la digitalitzacid, la transicié energetica, les
energies renovables, les noves normatives
i una evolucid tecnologica que obliga em-
preses i professionals a adaptar-se con-
stantment. Al mateix temps, continuem
afrontant un dels grans reptes del nostre
ofici: la dificultat per trobar professionals
qualificats i garantir el relleu generacio-
nal que el sector necessita.

Davant d'aquest escenari, hi ha una idea
que defineix la manera d'entendre la feina
que fem des del Gremi: el sector evolucio-
na i el Gremi també. El nostre compromis
no és només donar resposta als nous rep-
tes, sind anticipar-los i oferir a les empreses
les eines necessaries perquée puguin conti-
nuar creixent amb garanties.

La historia del nostre sector sempre ha
estat marcada per la capacitat d'adaptacio,
pero feia temps que no coincidien tants fac-
tors transformadors alhora. L'electrificacio
dels edificis, 'autoconsum, la climatitzacio
eficient, la mobilitat electrica o la digita-
litzacié dels processos estan redefinint la
nostra professio. Aquesta realitat genera
grans oportunitats, perd també exigeix una
actualitzacid permanent; Ja no n'hi ha prou
amb dominar l'ofici, cal continuar aprenent
al llarg de tota la vida professional.

Es precisament aquf on el paper del Gremi
pren més sentit que mai. Perqué darrere de
cada empresa hi ha persones: instal-la-
dors, autonoms, treballadors, empresa-
ris i joves que busquen una oportunitat
professional. Totes aquestes realitats
conviuen dins del nostre sector i totes me-
reixen una resposta. Per aix0, durant aquest
primer semestre hem continuat impulsant
iniciatives que posen les persones al centre.
Projecta't n'és un bon exemple, acostant
talent al sector, orientant nous professi-
onals i ajudant les empreses a trobar els
perfils que tant necessiten. Alhora, hem
reforcat la relacid amb centres educatius i
administracions i hem consolidat el nostre
paper com a espai de connexié entre em-
preses instal-ladores, fabricants, distribui-
dors, TrobaFira n'és un exemple dons ha
tornat a demostrar que compartir coneixe-

ssessorament 2

ment, experiencies i innovacié és la millor
manera d'enfortir el sector. Aquesta ma-
teixa voluntat de generar valor també s'ha
traduit en nous convenis de col-laboracid i
la incorporacié de nous serveis digitals que
simplifiquen tramits i faciliten el dia a dia de
les empreses.

Tot aixd sense perdre de vista allo que ens
defineix des de fa anys: 'acompanyament
técnic i professional. Darrere de cada con-
sulta, de cada expedient o de cada dubte
normatiu hi ha una empresa que necessita
respostes rigoroses, agils i properes. Aque-
sta continuara sent una de les nostres pri-
oritats.

Encarem el segon semestre amb il-lusid i
amb la conviccid que els reptes que tenim
al davant només es podran afrontar trebal-
lant plegats. Continuarem escoltant les ne-
cessitats dels nostres agremiats, impulsant
nous projectes i reforcant la col-laboracié
entre tots els agents que formen part del
nostre ecosistema. Perqué un gremi no es
defineix només pels serveis que ofereix,
sind per la seva capacitat d'acompanyar les
persones, unir esforgos i generar oportuni-
tats compartides. Aquest és el compromis
que assumim cada dia.

Perqué el futur de les instal-lacions no el
construeix ningd en solitari. EL construim,
cada dia, junts.

ASSESSORAMENT TECNIC ASSESSORAMENT ASSESSORAMENT
g balb pru | CONSULTORIA EN EN ASSEGURANCES
c Gabinet;/enginyeria|jm2b FORMACIO
Atencid telefonica:
ASSESSORAMENT | CONSULTORIA De dilluns a divendres de 9:00 a (8! GG
RGPD (Proteccid de dades) 14:00 . Tel; 9337721990934 744 Q’GBFundacic‘.\ e
746 - opcid 8.
De dilluns a dimecres de 9:00 a 14:00 Atenci6 presencial:

hide 15:00 h a 18:00 h.
Dimarts i dijous de 9:00 a 16:00 h.

Dilluns de 16:00 a 18:00 h.

De dilluns a dijous
de 8:00 ha 14:00 hitardes
de 15:00 ha 18:00 h.

De dilluns a dijous ma-
tins de 9:00 h a 14:00 h.
De dilluns a dijous

Divendres de 8:00 h a 14:00 h. ASSESSORAMENT JURIDIC Divendres de 8:00 h tardes de 15:00 h a
. . a14:00h. 1800 h.
RECEPCIO PER A LA LEGALITZACIO Amb cita prévia
D'EXPEDIENTS (Butlletins)
De dilluns a dijous matins de 8:00 h G’ba’x’ Grem’ adher’t G
a13:30 hitardes de 15:00 h a 18:00 h. /CESE)SF{SA?_EAMENT RISCOS
H . . e rd) — . -k -
Divendres de 8:00 h a 14:00 h. . . . FENIE cong;f‘@\ w conaif ’ CORNELLA
3 lta[y Amb cita previa ‘ i
ASSESSORAMENT EN ;
INTERVENCIO, INTERMEDIACIO | ASSESSORAMENT LABORAL feme energia * '“‘ e
INSERCIO LABORAL | FISCAL
. ) . e  conficat
De dilluns a dijous de 9:00 ha 14:00 h i Amb cita prévia -
de 15:00 h a 18:00 h. PIMEC  NNOBAIX

Divendres de 8:00 h a 14:00 h.
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La Trobafira

Meés de 150

professionals
a La Trobafira

La Trobafira 2026:
un espal per
enfortir el sector,
que reafirma el

V 4
compromis de
GIBAIX amb els
seus patrocinadors
1 SOCIS
El passat 12 de juny vam celebrar una
nova edicié de La Trobafira, la nostra
jornada anual de referéncia destinada
a reunir empreses instal-ladores, fabri-
cants i distribuidors en un mateix espai.
La resposta del sector va tornar a
ser excel-lent, amb la visita de més
de 150 instal-ladors i 22 expositors,
tots ells fabricants i distribuidors
partners de Gibaix que van presentar
les seves darreres novetats en equips,

materials, eines i solucions destinades
als professionals de les instal-lacions.

La Trobafira és molt més que unajorna-
da d'exposicié de productes, es un pro-
jecte que neix de la voluntat de gibaix
d'apropar els principals fabricants i
distribuidors als professionals de les
instal-lacions, i que amb els anys s'ha
consolidat com un espai on compartir
experiéncies, generar noves oportuni-
tats de negoci i reforgar la col-laboracié
entre tots els agents que formen part
del mén de les instal-lacions.

En un context marcat pels canvis nor-
matius, la transicid energeética, la digi-
talitzacié i l'aparicid constant de noves
tecnologies, iniciatives com aquesta
faciliten que els professionals disposin
d'informacié actualitzada i d'un con-
tacte directe amb les empreses que
lideren la innovacid. A més de les de-
mostracions técniques i dels espais ex-
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positius, aquesta edicid va incorporar
activitats pensades per fer la jornada
encara més participativa, entre elles
va destacar el repte proposat per
UAlex Zsurzs i Dani de Constructipp,
dos dels influencers mes seguits del
sector, que van convidar els assistents
a posar a prova la seva habilitat en una
demostracié técnica, aportant un com-
ponent ludic sense perdre lesséncia
professional de ['esdeveniment i també
els sortejos d’'una moto Zontes 125E
(exclusiu pels instal-ladors associats
a Gibaix) i un patinet eléctric Xia-
omi Electric Scooter 6, adrecat als
professionals no associats a qui vam
convidar a congixer de prop la nostra
entitat i els serveis que oferim. L'es-
morzar i el dinar, inclosos per a tots
els participants, van contribuir a crear
un ambient distés que va afavorir el
networking i lintercanvi d'idees entre
instal-ladors, fabricants i distribuidors

Des de GIBAIX volem expressar el
nostre més sincer agraiment a totes
les persones que van fer possible
aquesta nova edicié de la Trobafira:
Gracies als fabricants i distribuidors
partners per la seva implicacid i con-
fianca, als més de 150 instal-ladors
que ens van acompanyar durant tota
la jornada i a totes les persones que,
amb la seva feina, van contribuir a
l'organitzacio de l'esdeveniment.

La vostra participacid és el millor
aval perqué aquesta trobada continui
creixent any rere any i segueixi conso-
lidant-se com un referent per al nostre
sector.

Si no vau poder assistir-hi o voleu tor-
nar a recordar els millors moments de
la Trobafira 2026, us convidem a visitar
la nostra pagina web, on trobareu una
amplia galeria d'imatges de la jornada
www.gibaix.com.

TROBA




T ¥pamin®

A

RECORDA  juliol 2026 | 7



des formatives

JLovato

___ electric

Lovato Electric:
els reptes

de la gestio
energetica
després de
Uapagada

El passat 17 de juny, el Gremi d'Instal-la-
dors del Baix Llobregat va acollir una jor-
nada técnica impartida per Lovato Electric,
centrada en la importancia de disposar
d’una gestié energética més intel-ligent,
preventiva i connectada.

La sessié va prendre com a punt de parti-
da lapagada que va afectar Espanya per
analitzar quines llicons en poden extreure
les empreses i els professionals del sector.
Durant la jornada es va posar de manifest
la necessitat de mesurar diferents punts de
les instal-lacions per obtenir una visié més
completa del seu funcionament, detectar
possibles incidencies i millorar la capacitat
de resposta.

Els ponents també van explicar com trans-
formar les dades energetiques en infor-
macid util per prendre decisions, reforcar
la continuitat operativa, millorar leficiencia
i optimitzar el rendiment de les installa-
cions.

La jornada va ser impartida per Juan Luis
Garcia, director comercial de Lovato Elec-
tric; Victor Gimeno, product manager, i
Noelia Chico, delegada comercial de Ca-
talunya, que van presentar diferents solu-
cions de supervisid, mesura i control ener-
getic aplicables a les necessitats actuals de
les empreses.

Amb iniciatives com aquesta, Gibaix conti-
nua promovent la formacio i Uactualitzacio
técnica dels professionals instal-ladors da-
vant els nous reptes energétics i tecnolo-
gics del sector.

AF sttems

AF Systems:
Jornada tecnica
sobre proteccio
passiva contra
incendis

El passat 12 de maig, el Gremi d’Instal-la-
dors del Baix Llobregat va acollir un semi-
nari técnic impartit per AF Systems, centrat
en la proteccié passiva contra incendis
i en la seva correcta aplicacié en les in-
stal-lacions. Durant la sessié es van ex-
plicar els principals conceptes relacionats
amb aquest tipus de proteccio, la norma-
tiva vigent i la documentacid necessaria
per acreditar el compliment dels requisits
establerts.

La jornada també va aprofundir en els di-
ferents productes disponibles, els seus
sistemes d'instal-lacio i el procediment per
elaborar el certificat final. A més, es van
abordar els criteris recollits a la instruccié
técnica complementaria IT SP 136.

El seminari es va completar amb lanalisi de
diversos casos practics, que van permetre
als assistents coneixer situacions reals i re-
soldre dubtes sobre laplicacié de les solu-
cions de proteccié passiva contra incendis.

Amb aquesta jornada, Gibaix continua apo-
stant per la formacié técnica i lactualitzacio
dels professionals instal-ladors en ambits
essencials per garantir la seguretat de les
persones, els edificis i les instal-lacions.

¢
&

RQ APLICACIONES
ELECTROMECANICAS,S.A.

Cuadros para Centralizacion de Contadores

“doble aislamiento clase II-B”

Aprobado por el ministerio de Industria y Energia (B.O.E. 26-01-1983) L
Homologado por UNESA (Entidad Coordinadora de las Cias. Eléctricas de Espaiia) |

P.l. Cami Ral — C/Miquel Servet 13

L4 08850 Gava (Barcelona) — Tel: 93-633.39.90 - Fax: 93-633.39.91

info@rqaplicaciones.com

www.rgaplicaciones.com @ @ e
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Projecta’t

PROJECTA'T

Projecta't: sis
mesos connectant
talent, empreses i
futur

Ara fa mig any que Gibaix va posar en marxa Projecta't
2026, el servei d'orientacié professional subvencionat
pel Consorci per a la Formacié Continua de Catalunya
destinat a persones treballadores ocupades del sector de
les instal-lacions. Sis mesos després, amb més de 100 per-
sones treballadores orientades i una radiografia cada
vegada més precisa de les necessitats del sector de les
instal:lacions, el projecte ha comencat a donar els seus
primers fruits, tant per a les empreses com per les perso-
nes participants que han iniciat un procés d'orientacié per-
sonalitzada per definir el seu futur professional, actualitzar
competencies, acreditar l'experiéncia adquirida al llarg dels
anys o preparar-se per als nous reptes que afronta el sec-
tor.

Un dels aspectes que diferencia Projecta't és que combina
l'acompanyament individual amb una intensa tasca de
prospeccié empresarial. Durant aquests primers mesos
s'ha contactat amb un bon nombre d'empreses del territori
per coneixer de primera ma la realitat del sector, escoltar
les seves necessitats i detectar els perfils professionals que
avui sén més dificils de trobar.

Aqguesta doble mirada —la de les empreses i la de les per-
sones treballadores— esta permetent que l'orientacio si-
gui molt més ajustada a les necessitats reals del mercat
laboral; La informacié recollida durant la prospeccid esta
ajudant a identificar quines sén actualment les ocupacions
més demandades, quins perfils emergents comencen a
guanyar protagonisme i quines especialitats continuen pre-
sentant més dificultats de cobertura.

Perfils detectats durant la prospeccio:
Ocupacions més demandats: L'electricitat continua sent,
amb diferéncia, l'especialitat més demandada per les em-
preses, seguida de les instal-lacions térmiques.

=

Wk Generalitat de Catalunya
! Consorci per a la Formacié Continua
de Catalunya

Servei totalment subvencionat pel Consorci
per a la Formacié Continua de Catalunya, per
a l'orientacié professional per a persones
treballadores en actiu, que oferim a través del
nostre equip d'orientadors/es.

Perfils emergents: La transicié energetica esta marcant
clarament l'evolucié del sector. En aquest context, desta-
guen com a ocupacions emergents les relacionades amb
l'aerotermia, els punts de recarrega per a vehicles electrics,
el terra radiant i les instal-lacions fotovoltaiques, que con-
centren la major part de les respostes obtingudes.

Perfils de dificil cobertura: Les empreses manifesten una
especial dificultat per incorporar professionals qualificats
en els ambits de l'electricitat i de les instal-lacions termi-
ques, fet que posa de manifest el desajust existent entre
la demanda de talent i la disponibilitat de professionals en
aquests perfils.

Encara que el projecte continua en desenvolupament, els
primers indicadors sén molt positius: Diverses persones
participants ja han iniciat els tramits per acreditar oficial-
ment les competencies professionals adquirides amb 'ex-
periéncia que els permetra obtenir un reconeixement oficial
dels seus coneixements, i moltes altres han comencat iti-
neraris formatius adaptats als seus objectius professionals,
reforcant competéncies i preparant-se per respondre a les
noves demandes del sector.

Aquestes primeres accions evidencien que l'orientacid pro-
fessional no només ajuda a prendre decisions, siné que
també es converteix en una eina per impulsar l'aprenentat-
ge continu i millorar les oportunitats laborals.

Projecta't continuara desenvolupant-se fins al desembre de
2026. Durant aquest periode es mantindran les sessions
d'orientacid individualitzada, es continuaran visitant empre-
ses del sector i es reforcara la tasca de prospeccio per se-
guir detectant noves necessitats professionals i formatives.

L'objectiu continua sent el mateix: ajudar les persones tre-
balladores a créixer professionalment i, al mateix temps,
proporcionar a les empreses un millor coneixement del ta-
lent que necessita el sector per afrontar els reptes presents
i futurs.
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Noves
signatures
que amplien
la xarxa de

col-laboradors
de GIBAIX

GIBAIX continua reforgcant la seva xarxa de
fabricants i entitats col-laboradores amb la
incorporacié de KPS EUMAN, Hager, Daikin
i Banc Sabadell. Quatre organitzacions de
referéncia que aporten experiéncia, innova-
cid i noves solucions al servei de les empre-
ses instal-ladores associades

A KPS
KPS EUMAN

KPS EUMAN és un fabricant espanyol d'in-
strumentacié de mesura per al sector eléc-
tric, reconegut per la qualitat, la innovacid i
la fiabilitat dels seus equips.

Amb seu a Astdries, desenvolupa solu-
cions professionals per a installacions
eléctriques, energies renovables i mobilitat
eléctrica, ambits cada vegada més impor-
tants en lactivitat diaria de les empreses
instal-ladores.

La seva incorporacié permetra apropar als
associats noves eines i equips de mesura
adaptats a les necessitats actuals del sec-
tor.

Better buildings lh
Better tomorrows @ ager

Hager

Fundada lUany 1955, Hager celebra set de-
cades de trajectoria com una de les empre-
ses familiars de referencia en solucions per
a lelectrificacio dels edificis.

La seva aposta continuada per la innovacid,
l'eficiencia energetica i el desenvolupament
d’edificis intel:ligents ha convertit en una
marca reconeguda internacionalment dins
del sector eléctric.

Amb aquesta incorporacio, GIBAIX amplia
la seva xarxa amb una empresa que combi-
na experiéncia, desenvolupament tecnolo-
gic i una visio orientada a les noves neces-
sitats dels edificis.

P"DAIKIN
Daikin

Daikin, fundada al Japé lany 1924, és una
de les empreses de referéncia mundial en
climatitzacio, calefaccid i refrigeracio.

Amb més d'un segle d’innovacid, la com-
panyia ha liderat el desenvolupament de
tecnologies cada vegada més eficients i
sostenibles, consolidant-se com un dels
principals actors internacionals en els am-
bits de la climatitzacié i laerotermia. La
seva vinculacié amb GIBAIX permetra re-
forcar laccés dels associats a coneixement,
solucions i tecnologies relacionades amb
la transicié energética i la descarbonitzacid
dels edificis.

©Sabadell

Banc Sabadell

Banc Sabadell també s'incorpora a GIBAIX
com a nova entitat col-laboradora a tra-
vés de la signatura d’'un conveni destinat
a oferir avantatges als associats. Aquest
acord permetra posar a disposicid de les
empreses membres de GIBAIX condicions
especials i beneficis exclusius vinculats als
serveis de Uentitat financera.

(TITANTECH

Titantech

Desde 1792, suministramos pinturas vy
recubrimientos innovadores que ayudan a
dar color a la vida de las personas y a pro-
teger lo que mas importa. Nuestro porta-
folio de marcas de primer nivel -entre ellas
Titanlux, Bruguer y Xylazel- cuenta con la
confianza de clientes en todo el mundo.
Operamos en mas de 150 paises y utiliza-
mos nuestra experiencia para sostener y
mejorar la vida cotidiana. Porque creemos
que cada superficie es una oportunidad. Es
lo que cabe esperar de una empresa pione-
ra y con una larga trayectoria en el sector
de las pinturas, comprometida con ofrecer
soluciones cada vez mas sostenibles y con
preservar lo mejor de lo que tenemos hoy,
al tiempo que creamos un mafana aln me-
jor. Let's paint the future together.

- Limpiezas de centros médicos

StaNet Bcrr

- Limpiezas de oficinas
- Limpiezas de colegios

- Limpiezas de comunidades

- Limpiezas de vidrios
- Abrillantados
- Limpieza final de obra

Stanet BCN, S.L. ® C/ Arts i Oficis, 25, Local 2 » 08901 L'HOSPITALET DE LLOBREGAT
TEL. 93 338 62 37 - FAX 93 261 51 87 » www.stanetbcn.com
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192/2023 sobre

els contractes de

manteniment

Arrel de les diverses consultes rebudes sobre els man-
teniments obligatoris, des de Gabinet d’enginyeria jm2b,
lenginyeria de Gibaix, us fem a mans aquest escrit que re-
cull exclusivament el que estableix el Decret 192/2023,
de 7 de novembre, sobre l'obligacié de disposar de con-
tractes de manteniment, la documentacié associadai les
actuacions de les empreses mantenidores.

1. Criteris generals

— La persona titular ha de conservar durant tota la vida
util de la instal-lacié la documentacid exigida per la regla-
mentacio tecnica i per lannex 2 del Decret on es descriuen
les ITES (Instruccions Técniques Addicionals); quan el con-
tracte de manteniment figura entre aquesta documenta-
cid, Uha de mantenir disponible per a lorgan competent en
matéria de seguretat industrial (articles 11 i 14).

— Les inspeccions periodiques han de comprovar que
s’han efectuat les revisions periodiques i el manteni-
ment preventiu. Si una inspeccié té resultat condicionat,
lorganisme de control ha de trametre el certificat a lem-
presa mantenidora quan la seva preséncia sigui exigible.
Les empreses de manteniment han de ser presents en les
inspeccions periddiques i prestar assisténcia quan siguin
requerides (articles 19.4, 21.2i 43.2.f).

— Les empreses que intervenen en el manteniment han de
complir els requisits generals dels agents de seguretat
industrial, disposar del personal, els mitjans i la cobertura
de responsabilitat exigibles, emetre els documents regla-
mentaris i conservar els certificats d’instal-lacié durant deu
anys. Quan el manteniment periodic sigui obligatori, han
de col-locar letiqueta corresponent en els ambits que ho
exigeixin (articles 13, 33, 35 43).
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— Quan el reglament tecnic permeti que el titular actui
amb mitjans propis com a empresa automantenidora, no
és aplicable lobligacié de contractar externament el man-
teniment. L'automantenidora assumeix les mateixes obli-
gacions que una empresa mantenidora del mateix ambit i
s’ha d'inscriure en el RASIC, llevat que el reglament dispo-
si una altra cosa (article 44).

2. Instal-lacions en qué el Decret exigeix o preveu con-
tracte de manteniment

— Ascensors: el contracte de manteniment forma part de
la documentacioé que el titular ha de conservar. Lempresa
conservadora ha de fer manteniment preventiu cada qua-
tre mesos en determinats ascensors d’habitatges unifami-
liars o de fins a tres parades que no serveixin més de vint
habitatges, i cada mes en la resta. Després de cada visita
ha de Wiurar un butlleti tragable i col-locar una etiqueta in-
deleble a la cabina (ITA-1, articles 4 i 5).

— Grues torre i grues mobils autopropulsades: el contrac-
te de manteniment forma part de la documentacié obli-
gatoria del titular. En grues torre, lincompliment de dues
revisions consecutives de manteniment periodic obligatori
és un dels criteris perqué la grua es consideri abandonada
(ITA-2, articles 4 i 6; ITA-3, article 3).

— Proteccié activa contra incendis: el titular ha de disposar
dels certificats de manteniment amb les actes de revisid i
d’un contracte amb una empresa mantenidora habilitada
en els sistemes corresponents (ITA-6, article 3).


http://gabinetjm2b.es

L'enginyeria de Gibaix

— Instal-lacions frigorifiques: han de disposar de contracte
de manteniment les instal-lacions de nivell 2 amb refrige-
rants A2L executades per empreses frigoristes de nivell
1, classificades com a classe M, i totes les instal:-lacions
frigorifiques de classe P (ITA-7, article 4.2.ei 4.3.c).

— Instal-lacions térmiques en edificis: les instal-lacions de
classe P (Projecte) han de disposar de contracte de man-
teniment. En instal-lacions de poténcia util nominal igual
o inferior a 70 kW, lempresa mantenidora ha de lliurar el
certificat de manteniment al titular després de l'actuacid.
El Decret fixa una periodicitat minima anual per als escal-
fadors de gas d’ACS i les calderes murals de gas de fins
a 70 kW, de cambra oberta i tir natural, instal:-lats en ha-
bitatges; en la resta de casos remet a les periodicitats del
RITE. En instal-lacions solars termiques comunitaries, la
comunitat de propietaris és responsable del manteniment
obligatori (ITA-9, articles 4 i 5).

— Alta tensié i combustibles gasosos: en alta tensid el
contracte s’ha de conservar “si escau”. En instal-lacions de
GLP en diposits fixos també es preveu “si escau”, i en plan-
tes satéllit de gas natural liquat de classe P el contracte
ha de ser amb un especialista criogénic, igualment “si es-
cau”. Les estacions de servei de gas d’accés restringit han
de disposar de pla i llibre de manteniment (ITA-10, article
3; ITA-11, article 4).

— Baixa tensio: totes les instal:lacions de classe P (Pro-
jecte) han de disposar d'un contracte amb una empresa
mantenidora habilitada en instal-lacions eléctriques de
baixa tensid. El contracte forma part de la documentacié
que el titular ha de conservar durant la vida util. Per a les
instal-lacions que ja estaven en funcionament, el Decret va
establir un termini maxim de tres mesos des de la seva
entrada en vigor per implantar aquesta obligacid, és a dir,
al Febrer de 2025 (ITA-12, articles 6.2.h, 16.5i 16.6, i dis-
posicid transitoria sisena).

Per tant, el Decret utilitza el contracte de manteniment
com a document acreditatiu de la continuitat del mante-
niment reglamentari i Uexigeix de manera expressa en els
ambits indicats. No estableix un model contractual Unic
ni regula la durada, el preu, la renovacié o les causes de
resolucié del contracte; concreta principalment qui Uha de
tenir, quan és obligatori, amb quin tipus d’'empresa s’ha de
formalitzar en determinats casos i quina documentacié o
actuacions de manteniment han de quedar acreditades.

Gabinet d’Enginyeria JM2b SL
Avda. de la Fama 56-58

Avda. dels Alps, 48

08940 Cornella del Llobregat
Tel. 93377 2199
gabinet@gabinetjm2b.es
www.gabinetjm2b.es

Contacta amb
nosaltres per a
meés informacio

Bones
vacances!

Gabinetﬂenginyerialijb

() ASSESSORAMENT A L'INSTAL:LADOR

(Normatiu, tecnic, ajuda a la confeccid de pressupostos i direccié d’obra)

) PROJECTES D'INSTAL-LACIONS I LEGALITZACIONS

Telecomunicacions
i domotica

Energia solar
'/ térmica i fotovoltaica

@ LLICENCIES AMBIENTALS I D'ACTIVITAT

Q Térmics
0 Contraincendis

0 Gas
o Electrics

gabinet@gabinetjm2b.es

& PROJECTES D'OBRES I DE CONSTRUCCIO

SERVEIS
INTEGRALS

D’ENGINYERIA

Avda. de la Fama, 56-58
08940 Cornella de Llobregat
Tel. 933 772 199
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VEAR W Soderberg CORREDURIA DE SEGUROS

& GG U &Partners PARA EMPRESAS E INDUSTRIA
Co M3s de 35 afos protegiendo

a empresas e instaladores.

Grupo Galilea

TU
INSTALAS
NOSOTROS TE

PROTEGEMOS

>Cada instalacion lleva tu firma.

>Una reclamacion puede costarte
mucho mas que el trabajo.

RESPONSABILIDAD QUE TE DA TRANQUILIDAD

RESPONSABILIDAD CIVIL PROFESIONAL RESPONSABILIDAD CIVIL GENERAL
Por errores, fallos o negligencias en tu Por errores, fallos o por dafios a terceros,
actividad profesional. instalaciones, inmuebles y cosas.
Proteccion ante Defensa juridica Coberturas adaptadas Tranquilidad para ti,

reclamaciones econémicas y fianzas a tu actividad confianza para tus clientes

¥

- No dejes tu futuro en
manos del azar

Informate

Asegura sin compromiso

tu trabajo Raquel Hidalga

£ '«’ 635 955 387

tu empresa

»

] raquel.hidalga@grupogalilea.com

E%E ahorroinversion@grupogalilea.com

S Visitanos Siguenos
I ' www.grupogalilea.com Grupo Galilea C.S.A. S.L. '
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a de Gibaix

_

Garanties: que

ha de saber un

professional
instal-lador

Per a un professional instal-lador, conéixer el réegim de
garanties permet prevenir reclamacions i conflictes
amb els seus clients. Quan linstal:lador ven i instal:la un
bé de consum —per exemple, una caldera, un equip de
climatitzacié o una instal-lacid eléctrica— respon enfront
del consumidor per la garantia legal de conformitat. Aixo
significa que el producte ha d'ajustar-se als pactes, a la
publicitat realitzada i a l'Us raonablement esperat. Si no és
conforme, el consumidor pot exigir reparacid, substitucio,
rebaixa del preu o, quan escaigui, resolucié del contracte.

La garantia legal és obligatoria, gratuita i irrenunciable.
En béns nous dura tres anys des del lliurament. Durant els
dos primers anys es presumeix que la falta de conformitat
ja existia en liurar el producte, excepte prova en contra
del venedor; en el tercer any, el consumidor ha d'acreditar
l'origen del defecte. En béns de segona ma pot pactar-se
un termini inferior, perd mai menor d'un any. A més, han
d'existir recanvis durant deu anys des que el producte deixi
de fabricar-se.

La garantia comercial és distinta: no neix de la llei com a
proteccié minima, sind d'un compromis voluntari i addicional
ofert pel venedor o el fabricant. Pot ampliar terminis,
cobertures o serveis, perd mai substituir, limitar ni empitjorar
la garantia legal per falta de conformitat. Per aix0, encara
que existeixi una garantia comercial del fabricador, el
venedor professional continua responent directament
enfront del consumidor per la garantia legal quan hagi
venut el producte.

Si el professional unicament aporta ma d'obra i no
subministra el producte, la reclamacid no s'articula a través
del regim de falta de conformitat propi de la compravenda
de béns de consum, sind mitjancant les accions derivades

&

ESCURA

d'una execucid defectuosa del servei contractat. Per aixo,
resulta recomanable que el pressupost i el contracte
distingeixin clarament entre el subministrament de
materials i la prestacié dels treballs d'instal-lacid. A
Catalunya, el Codi de Consum preveu una garantia
minima de sis mesos per als serveis, sense perjudici de
la responsabilitat contractual que pugui derivar-se d'una
execucio incorrecta o defectuosa dels treballs.

La millor prevencid és documentar bé cada treball:
pressupost clar, separacid entre  subministrament
i installacié, justificants de lliurament, proves de
funcionament, instruccions d'Us i manteniment, i
advertiments per escrit si el client aporta un producte no
subministrat per linstal-lador. Aquesta tracabilitat facilita
acreditar que es va contractar, qué es va lliurar i quin va ser
l'abast real de la intervencid professional.

Joan Martin

Advocat d'Escura Article complet

CONTACTO
Avda. de la Fama, 56-58
Pol. Industrial Almeda

08940
Cornella del Llobregat
Tel. 934 744 746
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NOM: DIEGO GUTIERREZ FRANCO
EDAT: 45 ANOS
POBLACIO: SANT VICENC DELS HORTS

1. ;Cual es la actividad principal de tu profesion?
Nos dedicamos principalmente a realizar
instalaciones y reformas, ofreciendo soluciones
adaptadas a las necesidades de cada cliente y
cuidando siempre la calidad del trabajo realizado.

2. ;Cual es el motivo que te ha llevado a
dedicarte a ésta profesion?

Desde siempre me ha gustado el mundo de las
instalaciones. Es una profesion muy dindamica

que te permite aprender continuamente, afrontar
nuevos retos y ver el resultado de tu trabajo una vez
finalizado.

3. ;Qué es lo que mas valoras de tu trabajo y cual
es el principal inconveniente?

Lo que mas valoro es la posibilidad de innovar y

de hacer las cosas bien, ofreciendo un trabajo de
calidad del que tanto el cliente como yo podamos
sentirnos satisfechos. Como inconveniente, destacaria
la cantidad de tiempo que requiere toda la parte de
gestidon administrativa.

4. ;Cual es el principal problema de ésta
profesion?

Actualmente, uno de los mayores retos es
compaginar el trabajo técnico con la gestién del
negocio. Preparar presupuestos, atender a los
clientes, organizar la documentacion y gestionar
las facturas requiere muchas horas que se restan al
trabajo en las instalaciones.

5. {Tus hijos seguiran con el negocio?
No, de momento no tienen previsto continuar con la
empresa.

6. :Desde cuando estas agremiado?
Hace aproximadamente un afno.

7. ;Consideras que los servicios que ofrece el
gremio son beneficiosos para el desarrollo de tu
actividad?

Si, considero que el gremio ofrece servicios muy utiles
para las empresas instaladoras y supone un apoyo
importante para el desarrollo de nuestra actividad.

8. ;Consideras que formarse es importante?

Si, es fundamental. Nuestro sector evoluciona
constantemente y la formacion continua es
imprescindible para mantenerse actualizado, conocer
las nuevas normativas y ofrecer un mejor servicio a
los clientes.

9. ;Te has formado en el gremio? ;de qué? ;qué
tal la experiencia?

Si, he realizado un curso de Prevencion de Riesgos
Laborales en electricidad y la experiencia fue muy
positiva. La formacién fue practica, util y me permitié
reforzar conocimientos importantes para el dia a dia.

10. Esta publicacién RECORDA, ;crees

que cumple el cometido de ser un canal de
comunicacion hacia el asociado?

Si. Me parece una buena herramienta para
mantenernos informados de las novedades del
sector, de la actividad del gremio y de toda la
informacion que puede ser de interés para las
empresas asociadas.

11. El abanico comunicativo del que disponemos,
web, redes sociales y revista, ;te parecen utiles?
Si, considero que todos los canales de comunicacion
son Utiles y complementarios. Facilitan que la
informacion llegue de forma rapida y permiten estar
al dia de todo lo relacionado con el sector y con el
gremio.

12. ;Alguna sugerencia para que el gremio
mejore cualitativamente?

De momento, en los trabajos que hemos realizado
Sinceramente, creo que el gremio esta haciendo

un muy buen trabajo y, por el momento, no tengo
ninguna sugerencia de mejora. Estoy satisfecho con
el funcionamiento y con los servicios que ofrece.
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Ecoinstaladores
i Ueliminacio
gradual dels
gasos fluorats

Qué esta canviant?

El nou Reglament (UE) 2024/573 estableix un calendari
per reduir progressivament els gasos fluorats (HFC), refri-
gerants ampliament utilitzats en climatitzacid i refrigeracié
pel seu elevat potencial d'escalfament global.

Aquesta transicié culminara el 2050, amb la desaparicid
dels HFC.

Els principals impactes per als instal-ladors

Augment dels costos

La reduccid progressiva dels HFC ja esta incrementant el
preu d'alguns refrigerants.

Menys disponibilitat
Alguns gasos seran cada vegada més dificils de trobar.

Noves tecnologies
Els equips incorporaran refrigerants amb un menor impac-
te ambiental.

Més formacio

Els professionals hauran d'actualitzar coneixements per
treballar amb nous refrigerants i nous requisits de segu-
retat.
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La normativa europea F-Gas
marca el cami cap a una
climatitzacié més sostenible.
Adaptar-se avui sera clau per
continuar sent competitius dema.

Que significa aixo per al teu dia a dia?
Ja no n'hi ha prou amb instal-lar un equip eficient.

Ara també cal:

Escollir refrigerants viables a llarg termini.

Assessorar els clients sobre les futures restriccions.
Recuperar correctament els refrigerants durant el mante-
niment.

Coneixer els nous protocols de manipulacié i seguretat.

No és només una obligacié. Es una oportunitat.
Els professionals que s'avancin als canvis podran:
oferir un millor assessorament,
diferenciar-se de la competéncia,
adaptar-se abans que el mercat,
generar més confianca als seus clients.

Per a més informacio sobre el programa
ECOINSTALADORES podeu contactar amb
ECOTIC a través de ecoinstaladores@ecotic.es
o consultant la web www.ecoinstaladores.com



https://www.ecotic.es

GENT COMPROMESA

els instal-ladors, protagonistes d’una
gestio responsable dels residus

'economia circular avanca gracies a persones compromeses
que, des de la seva activitat professional, contribueixen
cada dia a una gestido més responsable dels residus. Entre
elles, els instal:ladors tenen un paper molt important,
especialment en sectors com la climatitzacié i la refrigeracio,
on el tractament adequat dels equips al final de la seva vida
util és clau per minimitzar-ne limpacte ambiental.

Amb lobjectiu de reconeixer i donar suport a aquesta tasca,
ECOTIC impulsa Ecoinstal-ladors, una iniciativa adrecada
a empreses instal:ladores i professionals compromesos
amb la correcta gestid dels residus d’aparells electrics i
electronics (RAEE).

Més enlla del compliment normatiu, Ecoinstal-ladors busca
posar en valor les bones practiques professionals i fomentar
una cultura de responsabilitat ambiental al sector. Cada
equip retirat i gestionat adequadament contribueix a evitar
emissions, recuperar materies primeres i reduir la pressio
sobre els recursos naturals, generant beneficis tant per al
medi ambient com per a la societat.

El programa ofereix als professionals una xarxa de
col-laboracié on compartirelcompromis amb la sostenibilitat,
accedir a informacid especialitzada i beneficiar-se de
mecanismes de suport per a la gestid responsable dels
residus generats en la seva activitat. Aixi mateix, contempla
compensacions associades als costos de logistica inversa
i emmagatzematge que assumeixen els instal-ladors en la
recollida de determinats equips.

A més, els nous membres poden accedir a avantatges
exclusius, com ara una guia oficial i tres mesos de musica
gratuita, una manera d’agrair el seu compromis amb una
gestido més sostenible dels residus.

En un context marcat per la creixent importancia de
leconomia circular i la descarbonitzacié, la figura de
linstal-lador adquireix un paper cada vegada més estrategic.
La seva intervencid és fonamental per garantir que els
equips retirats entrin als canals adequats de reciclatge i
tractament, afavorint la recuperacio de materials i evitant
impactes ambientals innecessaris.

A través de la campanya “Gent compromesa”, ECOTIC
vol donar visibilitat a aquests professionals que, amb
la seva feina diaria, contribueixen a construir un sector
meés sostenible i eficient. Perque darrere de cada equip
correctament gestionat hi ha persones compromeses que
entenen que la sostenibilitat no és només un objectiu de
futur, sind una responsabilitat present.

Reconéixer la seva tasca i continuar impulsant iniciatives
que facilitin la seva feina és fonamental per avancar
cap a un model productiu més circular, on els residus es
converteixin en recursos i on cada accioé compti per protegir
el nostre entorn.

Per a més informacid fes clic aqui

P INSTALADORES
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Nuevas modifica
de la ITC-BT-23:

hacia una mayor proteccion
frente a sobretensiones

Principales novedades

® Proteccién obligatoria frente a sobretensiones
transitorias: La proteccion deja de depender de
analisis de riesgos y pasa a ser un requisito
generalizado en las instalaciones.

Proteccion frente a sobretensiones
temporales: Se incorpora la obligacién
de proteger las instalaciones residen-
ciales y similares frente a sobretensio-
nes temporales o permanentes, como
las provocadas por una rotura de
neutro.

Criterios de instalacion mas definidos:
Se especifica de forma mas precisa qué
dispositivos utilizar y dénde instalarlos,
reduciendo el margen de interpreta-
cion de proyectistas e instaladores.

Adaptacion de instalaciones
existentes: Se contemplan soluciones
simplificadas, como el uso de disposi-
tivos combinados Tipo 1+2 cuando no
sea posible instalar el DPS Tipo 1 en el
punto de origen previsto por la norma.

Proteccién escalonada mediante DPS:

La norma establece la instalacion de un

DPS Tipo 1 en el origen de la instalacion y

un DPS Tipo 2 en el cuadro general de mando y
proteccién, mejorando la coordinacion y eficacia de
la proteccion.

Importancia de la
proteccion escalonada

La propuesta normativa mantiene la necesidad de
coordinar los distintos niveles de proteccion:

Proteccién contra corrientes de
rayo en la acometida (contadores).

Proteccion contra sobretensiones
en cuadros de distribucion.

Proteccidon contra sobretensiones
cercana a los equipos finales.

Una correcta coordinacion entre estos dispositivos resulta

esencial para garantizar la efectividad del sistema de
proteccion.
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ciones

’La proteccién contra sobretensiones estd llamada a
adquirir un papel aldn mas relevante en las
instalaciones eléctricas de baja tensién. La futura
revision de la ITC-BT-23 del REBT, actualmente en
fase de borrador, plantea una ampliacién de los
requisitos de proteccién, con el objetivo de aumentar
la seguridad de las instalaciones y mejorar la
continuidad de servicio.

~nEHN

. .

Implicaciones para el sector

La revisién de la ITC-BT-23 supone un cambio de enfoque:
la proteccion contra sobretensiones deja de considerarse
una medida complementaria para convertirse en un
elemento central del disefio de las instalaciones
eléctricas.

Ademas,

. impulsa el uso de

) soluciones mds integradas
y favorece disefios orientados a
' mejorar la seguridad y reducir averias.

Conclusion

La adaptacién a la futura ITC-BT-23 no debe
entenderse Unicamente como una exigencia
normativa, sino como una oportunidad para
replantear las estrategias de proteccién de las
instalaciones eléctricas. En este contexto,
merece la pena analizar soluciones integradas
que permitan simplificar el disefio, optimizar
recursos y garantizar una proteccién integral.

Mas informacién:

0 +34932781508
juan.rubio@dehn.es
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Nuevos calentadores Bosch Therm 6600 S

Unimos la gran experiencia de Junkers con la maxima
innovacion de Bosch en la nueva gama de calentadores
Bosch Therm 6600 S, disenados para una instalacion
rapida y sencilla, facil mantenimiento, mayor robustez

y tecnologia avanzada.

Evoluciona con nosotros y ofrece siempre
lo mejor a tus clientes.
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Conoce mas en www.junkers-bosch.es

X7JUNKERS BOSCH
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SOSTENIBILITAT QUE
ES POT DEMOSTRAR

Certificacions que
avaluen, milloreni
aporten valor

Sistemes com BREEAM, LEED, WELL o VERDE
permeten avaluar i acreditar el comportament
sostenible dels edificis.

{®) VERDE

Analitza els impactes
ambientals, socials i
econémics al llarg del
cicle de vida de l'edifici.

BREEAM

Avaluacié global de
la sostenibilitat dels
edificis al llarg del
seu cicle de vida.

LEED

Mare internacional per a
edificis més eficients,
saludables i responsables
en I'ts dels recursos.

Centra |'avaluacié en
la salut, el conforti el
benestar de les
persones.

Per a qué serveixen? El repte no és només
Ajuden a incorporar criteris de sostenibilitat des de ser eficient,
I'inici del projecte i aporten una verificacio externa Si né demostrar“ho

que reforga la credibilitat del teu edifici.

Cal dades reals, precises i tracables que permetin
justificar els criteris de sostenibilitat.

@

Redueixen consums
energétics i costos
operatius

2

Diferencien el projecte
dins del mercat
immobiliari

{m e
Lig Gt

Milloren el control i
el manteniment de
les installacions

@

Faciliten el compliment
d'objectius ambientals
i estratégies ESG

Aporten transparéncia
sobre el comportament
de l'edifici

Milloren la qualitat,
el confort i el valor
percebut de |'actiu

Mesura de consums d'electricitat i aigua

Informacio centralitzada i disponible

Deteccio de desviacions i consums anomals

00000

Tracabilitat clara i evidencies verificables

Aquests sistemes no substitueixen l'auditoria ni

Supervisio del funcionament de les instal-lacions

garanteixen el certificat, perd fan el procés moit
més eficient, precis i demostrable.

De la sostenibilitat declarada
a la sostenibilitat demostrable _ - |

La digitalitzacié de les instal-lacions converteix I'edifici —

en una font continua d'informacis. Aixo permet millorar %}ﬁ\ I
la presa de decisions, optimitzar els consums i preparar
la documentacio técnica necessaria per als processos
de certificacio.

Un edifici sostenible és aquell que pot demostrar,
amb informacié fiable, com utilitza els recursos -
i quin és el rendiment real de les seves instal-lacions.

A K-electric t’ajudem

T'ajudem a incorperar solucions de monitoritzacié i control
perque l'eficiencia del teu projecte tambeé es pugui
mesurar, documentar i demostrar.

" electric
& ri

@ https://k-elec.com/
. +34934 777 645
B info@k-elec.com

Parlem del teu proxim projecte?
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LA NOVA CALDERA BAXI TE

SUPERPODERS

DESCOBREIX LA PLATINUM iCOMPACT

HYDROKINESI:

Omple la instal-lacio
d‘aigua amb només
un click.

SUPERPOTENCIA:

Fins a 36 kW de
poténcia en ACS.

TELECINESI:

Controla-la remotament
amb els termostats
BAXI Connect.

IMMORTALITAT:
L EYAEREHE
resisténcia pel seu
disseny i materials
dels components.

INVISIBILITAT:

Dimensions
ultracompactes que
permeten instal-lar-la fins
i tot dins d'armaris.

Tots aquests poders i molts més a BMI

www.baxi.es CLIMATITZACIO
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@ Plana Fabrega

Parquings amb vehicles eléctrics: estan preparats per a un incendi?

Cada vegada més comunitats de propietaris disposen de vehicles eléctrics i punts de recarrega als par-
guings comunitaris. Calen sistemes contra incendis per controlar-los i facilitar la feina de bombers.

Elsincendis de
bateries de

no es controlen
amb extintors
convencionals

Els propietaris tenen dret a instal-lar un punt de
recarrega a la seva plaga comunicant-ho previa-
ment, amb projecte d’instal-lador eléctric, i la
comunitat no ho pot impedir, només proposar
alternatives que, si no executa, no bloquegen la
instal-lacio.

A Catalunya, la normativa ITC SP 147:2024 esta-
bleix obligacions concretes de seguretat contra
incendis en aparcaments amb punts de recarrega,
ja que els vehicles eléctrics incrementen la perillo-
sitat dels incendis.

A més, obliga a aplicar mesures segons la poténcia
de I'estacié de recarrega i garanteix la intervencid
dels bombers amb sistemes com tall eléctric, sen-
yalitzacid, compartimentacio i equips especifics
Possibles causes incendi bateries:

e Sobrecarregues i curtcircuits

¢ Fuita térmica de les bateries

¢ Impactes accidental

Telf: 93 475 20 20

ventasbaixllobregat@planafabrega.com

Solucions especialitzades, depenent tipus de
bateries i parquing:

1- Extintors: Dissenyats per a actuacioé rapida en
bateries d’ié-liti, amb aplicacié controlada i alta
mobilitat. Assajats segons NTA 8133.

2- Sistema BIE: Amb additiu Cold Fire al 3% i tec-
nologia de triple supressio, equipat amb manega,
llanga, valvula de tall i manometre.

3- Ruixadors automatics: Sistema per a parquings
amb vehicles eléctrics, activacié a 68 °C i disseny
segons UNE EN 12845.

La connexid del sistema de deteccié a la Central
Receptora d’Alarmes d’Incendi (CRI), com per
exemple la de Plana Fabrega, és clau per detectar
el foc en fase inicial i activar amb rapidesa I'avis

als bombers. Consulteu-nos per a més informacid.

Consulteu la nostra WEB REGISTRE’S
i accedeix als nostres productes i serveis:
www.planafabrega.com
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[El Status Quo: Los Cuellos de Botella de la

Caldereria Fina
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Tiempo
EITIG @s un arte lerto. La
precisitn eeige demasiadas
Feowas de produccion.

Cator y Defarmacion

El alabeo y las manchas
térmicas abligan a rechazar o

PEpIocasar piezas
congtantemants.

El Cuello de Botella
Horas inberminsbies de
esmariado y pulide mecdnico
para ocultar es soidacirns

La ia fina exige

sacrificios. Hasta hay. |
N
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Conoce la Tecnologia:
Anatomia del Cambio

La Evolucién del Motor: De la Fragilidad a la Robustez

[ Dscilackin Wobble Litrarripida.
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2 40 kg
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Potencia pura
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Tu socio experto para una transicion

segura a la soldadura laser
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2

1500W

Guia Definitiva de la Soldadura L3
Manual para el Taller Moderno.

Multiplica tu Capacidad de Produccién

Proceso

TG Velocidad base (1x)

Laser
Manual

85%

= == e e L
El avance extremo reduce drésticamenta los cuellos de botella en el

ensamblaje de mobiliaric y caldereria fina. l

Deformacién Térmica Nula

Soldadura Tradicional Tecnolegia Laser

El calor prolongado viaja por el metal,
causandd alobeo sevino y manchas,

Adids a la Amoladora: Supresion del Pulido
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Gasmaweld
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El Liser domina absolutamente la chapa fina, pero no reemplaza a los
procesos de arco en la estructura pesada,

Seguridad Innegociable: El Riesgo Invisible

$ Gafas OD Estrictas
Frotecrain ocular con dentriad detica

<apecion Un sk refieio en Bumino/inaidable
cans - per st i arance

p. Recintos Cerrados
Dblejacsin abackan e sslar ol brea de habags
e el rento de operarica del taller.

Mamparas Opacas
Peguiaita g contmacion total pats bicqueer
refieion retotadon y i dapena

Precisién Previa: El Laser no Perdona un Mal ‘Fit-Up’

X

v

5i la holgura es excesiva, la luz se
cuela por el hueco sin fundir,

Exige cortes y plegados milimétricos
previos a la soldadura para una
usion perfecta.

Tu Taller, en el Siguiente Nivel

Chapas de
0.5 a 4mm

Mientras o TIG exige un nivel de artesania que toma aftos dominar,
un operario alcanza cordones visualmente perfectos y can penetracidn
total tras 48 horas de formacion con liser.

Leer articulo aqui
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Diagndstico eléctrico
avanzado: la nueva realidad
del instalador profesional

Como los comprobadores
multifuncion se

han convertido en

una herramienta
imprescindible en baja
tension

Por KPS EUMAN - Fabricante europeo de
instrumentacién de medida eléctrica

iLas instalaciones eléctricas han cam-
biado! La incorporacién de cargadores de
vehiculo eléctrico, sistemas fotovoltaicos,
variadores de frecuencia y equipos elec-
trénicos cada vez mas sensibles obliga
al instalador profesional a enfrentarse a
instalaciones mas complejas y exigentes.

Hoy, ya no basta con comprobar que “hay
tensién”. El profesional necesita verificar
protecciones, validar tierras, localizar fal-
los de aislamiento y garantizar que toda
la instalacion cumple con el REBT vy fun-
ciona de forma segura y estable.

En este contexto, los comprobadores
multifuncién han pasado de ser un equi-
po utilizado Unicamente para certifica-
ciones a convertirse en una herramienta
diaria de diagndstico, mantenimiento y
prevencion de averias.

Mucho mas que una certificacion
inicial

En muchas instalaciones, los problemas
eléctricos aparecen de forma intermiten-
te: diferenciales que disparan sin motivo
aparente, problemas de tierra, aislamien-
tos degradados, o fallos en cargadores
de vehiculo eléctrico.

Disponer de un equipo multifuncién, per-
mite al instalador detectar este tipo de
incidencias de forma rapida y eficiente,
evitando desplazamientos repetitivos vy
reduciendo tiempos de diagndstico.
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Ademds, su manejo intuitivo y disefio
compacto facilitan el trabajo diario tanto
en instalaciones residenciales como in-
dustriales.

Funcionalidades clave para el trabajo
diario del instalador
Algunos de los equipos multifuncion del
mercado integran las principales pruebas
necesarias en instalaciones de baja ten-
sién:
e Medicidn de resistencia de tierra con
picas.
e Resistividad del terreno mediante
método Wenner.
e Pruebas de aislamiento hasta 1000V.
e Medicién de impedancia de bucle y
linea.
e Medicidn de corriente de cortocircuito.
e Continuidad de conductores de protec-
cion (PE).
e \Verificacién completa de diferenciales
tipo AC, A, F, By B+.
e Comprobacion de secuencia de fases.
e Medicién TRMS monofasica y trifasica.
e \Verificacion de puntos de carga de
vehiculo eléctrico.

Aplicaciones reales en campo

La versatilidad de los equipos permite re-
solver situaciones habituales del dia a dia
del instalador:

e Localizacion de disparos intempes-
tivos: Mediante pruebas de aisla-
miento, impedancia y diferenciales, es
posible detectar lineas deterioradas o
derivaciones antes de que provoquen
cortes de servicio.

e Verificacion de cargadores de vehi-
culo eléctrico: El auge del vehiculo
eléctrico exige comprobar los cargado-
res EVSE, su correcto funcionamiento y
que su uso sea seguro a nivel eléctrico.
Los equipos multifuncién y su uso
junto con los adaptadores necesarios
permiten realizar estas verificaciones
de seguridad y funcionamiento.

e Comprobacion de tierras en insta-
laciones fotovoltaicas: La correcta
puesta a tierra es fundamental para
garantizar seguridad y estabilidad en
instalaciones solares domésticas e
industriales.

e Mantenimiento preventivo: La
deteccidn temprana de problemas de
aislamiento o impedancias elevadas
ayuda a prevenir averias futuras y
reducir costes de mantenimiento.

e Menos tiempo en oficina, mas
tiempo en instalaciéon: Ademas de las
mediciones, cada vez es mas impor-
tante entregar documentacion clara y
profesional al cliente. Los softwares
creados para estos equipos permiten
descargar resultados, organizar me-
diciones y generar informes de forma
rapida y sencilla, facilitando la gestidn
documental de certificaciones y mante-
nimientos.

iPreparado para las nuevas exi-
gencias del sector!

Las instalaciones eléctricas seguiran
evolucionando vy el instalador necesita-
rd herramientas capaces de adaptarse
a nuevas normativas y tecnologias. Por
ello, estos equipos deben permitir actua-
lizar el firmware facilmente, prolongando
la vida util del mismo y manteniéndolo
preparado para futuras exigencias técni-
cas.

Hoy, el instalador ya no solo mide.
Ahora diagnostica, previene y
garantiza la seguridad completa de la
instalacion.

Més informacio
JACINT PEIX
jpeix@kps-intl.com
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COMERCIAL EL‘ltL;F.Ilf,..}«.
AIRE A'CONDICIONADO DEL LLOBREGAT 5.A.0U
PORTATIL VS. SPLIT: Cada verano se repite la misma pregunta en el mostrador: «quiero aire
acondicionado, pero no quiero obras». La respuesta casi siempre pasa
VENTAJAS E por comparar dos soluciones muy distintas —el equipo portatil y el
INCONVENIENTES split fijo— que resuelven la misma necesidad de formas muy

diferentes. Conocer bien sus diferencias ayuda al profesional a
asesorar con criterio y al usuario final a entender por qué, en la
1 mayoria de los casos, el split sigue siendo la opcion recomendada.

¢EN QUE SE DIFERENCIAN?

El portatil es un equipo monobloque: compresor,
condensador y evaporador comparten una sola
carcasa que se coloca en el suelo y se conecta a una
ventana mediante un tubo flexible por el que expulsa
el aire caliente. El split separa el sistema en dos
unidades —interior y exterior— unidas por una linea
frigorifica, lo que le permite expulsar todo el calory
el ruido del compresor fuera de la vivienda.

(CUANDO RECOMENDAR
CADA UNO?

Portatil: alquileres de temporada, normativa de
fachada muy restrictiva, necesidades puntuales o
presupuestos muy ajustados.

Split: uso habitual de la estancia, vivienda en
propiedad, eficiencia energética real y confort
acustico, o cuando se busca combinar frio y calor con
la misma maquina.

CLAVE PARA EL INSTALADOR

El error mas comun al recomendar un portatil es olvidar que buena parte del frio se pierde por el propio calor que
desprende dentro de la habitacién: de ahi su menor eficiencia real frente a la ficha técnica. Explicar esto, junto
con el coste eléctrico a largo plazo, ayuda a decidir con criterio y no solo por el precio de compra.

Portatil Split (fijo)

Obra menor: unidad exterior, taladro y linea

Instalacién Sin obra: se enchufa y se coloca el tubo en una ventana frigorifica

Eficiencia Baja (EER 2,6-3,0) Alta (EER 3,2 a 5,0 0 mas)

Ruido Notable, 50-60 dB, dentro de la habitacién Bajo en el interior

Coste inicial Bajo (300-600 €), sin mano de obra Medio-alto (equipo + instalacion)
Movilidad Total, se puede cambiar de habitacion Ninguna, queda fijado a la vivienda

Vida atil Corta-media (5-8 afios) Larga (10-15 afios)

Normativa Ninguna, sin comunidad ni fachada Puede requerir autorizacién de comunidad

Si tienes dudas sobre qué equipo encaja mejor en cada proyecto, en
CELL te ayudamos a elegir el split adecuado y te asesoramos también en
la venta de portétiles para esas instalaciones en las que la obra no es
una opcion.

_iTe esperamos en CELL con la mejor seleccién!

m @ —
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VENTAJAS
DE DISPONER STARBAIX
DE UNA

FLOTA
ELECTRIFICADA

La movilidad profesional esta cambiando.
Para las empresas instaladoras, el vehiculo es una herramienta
clave que impacta directamente en la rentabilidad, la eficiencia

Cada vez mas empresas
instalan el futuro en su flota.

y la imagen del negocio.

¢POR Q[in AHORA?

&

Zonas de Bajas
Emisiones (ZBE)
Cada vez mds
restricciones al
trafico.

(F ﬂ_ 3

)

\ 7 }
Aumento del precio
de los combustibles

Reducir costes es clave

para seguir siendo
competitivos.

b

Objetivos de
sostenibilidad
Adaptarse hoy es
asegurar el futuro
de tu empresa.

Imagen de empresa
moderna
Transmite compromise,

responsabilidad e
innowvacion.

5 GRANDES VENTAJAS PARA TU EMPRESA

-,

AHORRO EN COMBUSTIBLE

El coste de la electricidad es mucho
menor que el de los combustibles fasiles.

MENOR MANTENIMIENTO

* Sin embrague

+ Sin aceite

* Menos piezas mecanicas

» Menos averias y menos visitas al taller

ACCESO A CUALQUIER CIUDAD
Con etiqueta CERO o ECO podrds acceder
a ZBE y circular sin preocupaciones.

MEJOR IMAGEN DE EMPRESA

Un vehiculo moderneo y sostenible comunica
profesionalidad, innovacién y compromiso
ambiental.

CONDUCCION MAS COMODA
+ Silenciosa

= Sinvibraciones

* Respuesta inmediata

= Menos fatiga en trayectos urbanos

;TODA LA FLOTA
DEBE SER ELECTRICA?

ASPECTOS CLAVE ANTES
DE TOMAR UNA DECISION

Mo siempre. Cada empresa

tiene necesidades diferentes.
Para rutas Para trayectos Para usos iy
urbanas y IMIXLOS O Cargas especificas o largas
cortas: eléctrico, SUPETIoNes: distancias: puede
La mwejor opcidn. hibrida, una gran ser Gt mantener
altemativa. algim térmico.

I
Lo importante es estudiar cada caso 'y
y tomar decisiones inteligentes.

‘ ‘ La mejor flota no es la mas grande.
Es la que permite trabajar mejor,
gastar menos y estar preparada
para los retos del mafana.

En GIBAIX acompafiamos a las empre
en su camino hacia una movilidad mas efic
sostenible y competitiva.

staladoras
ente,

QRAERE

Kilometros diarios

Tipo de rutas (urbanas o mixtas)
Peso y volumen transportado
Disponibilidad de puntos de carga
Tiempo que el vehiculo esta parado

Tipo de trabajo y necesidades
especificas

Hasta 4 veces
AT eCoOnOmiIto

Més tiempo disponible
para lo que importa

Mée libertad,

mds tranquilidad

Tu flota toambién
habla de tu marca

Méc confort para t,
mejor Cervicio para
tug clientes

EL FUTURO YA HA COMENZADO

~ 94
T '_~"U:O 4

La electrificacién ya no es una tendencia,
es una realidad.

E

i S

Cada vez mids empresas empiezan con un vehiculo
v, tras comprobar los resultados, amplian su flota.

ZSABIAS QUE...?

TR

qi_p__alO..

Un vehiculo profesional puede recorrer

mis de 30.000 km al afio.

El coste energético puede reducirse significativamente
frente a un vehiculo de combustion (Segun uso y
precio de la electricidad).

Un menor mantenimiento implica menos averias

¥y menos empo de inmovilizacién.

Muchas empresas comienzan electrificande

s6le los vehiculos de uso urbano y reparto.

MAS INFORMACION:
toyotaprofessional@starbaix.com
Radl (663 219 240)

Gremi d'Instal-ladors
del Baix Llobregat
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¢Cobre o aluminio?
La repartlcmn en cuadros busca
soluciones mas eficientes

En distribucion eléctrica, el debate ya no gira solo en tor-
no al rendimiento: también importan el coste, el peso, la
facilidad de instalacion y la estabilidad del material a lar-
go plazo. En ese contexto, las barras de aluminio ganan
protagonismo como una alternativa cada vez mas ldgica
para la reparticién en cuadros eléctricos.

Aunque el cobre sigue siendo la referencia tradicional, el
aluminio aporta ventajas muy concretas. Su densidad es
aproximadamente un tercio de la del cobre, lo que permite
disefiar cuadros mas ligeros, facilitar la manipulacién en
taller y simplificar tanto el montaje como el mantenimien-
to. Ademads, destaca por su buena resistencia a la corro-
sidn, su durabilidad y su elevada conductividad térmica y
eléctrica para aplicaciones electrotécnicas.

Desde el punto de vista técnico, el aluminio no “sustitu-
ye” al cobre de forma idéntica: requiere una seccién ma-
yor para ofrecer la misma resistencia eléctrica. La propia
presentacion indica una relacién aproximada de 1,6 en
seccion para igual resistencia. Sin embargo, incluso con
ese sobredimensionamiento, el resultado sigue siendo
muy competitivo, porque el conductor de aluminio conti-
nua siendo sensiblemente mds ligero: a igual prestacion, 1
kg de aluminio puede sustituir a 2 kg de cobre.

A esto se suma otro factor clave para el instalador y el fa-
bricante de cuadros: el coste. Segun la documentacion, el
aluminio puede resultar claramente mas econdmico que
el cobre y, ademds, con menor variacion interanual de pre-
cio. Esa combinacidn —menor peso, menor coste y buenas
prestaciones mecanicas y eléctricas— explica por qué las
barras de aluminio se estan consolidando como una op-
cidon muy sélida para transporte y distribucion de energia.

En cuadros de baja tensidn, sus ventajas son especialmen-
te visibles: barras mas ligeras, manipulacidon mas sencilla,
montaje vertical u horizontal y soluciones ya preparadas
para intensidades de hasta 1600 A, o incluso 3200 A con
dos barras por fase, segun el sistema presentado. Tam-
bién se destaca la conexion rapida, el tratamiento superfi-
cial Cu/Sny su compatibilidad con gamas de armarios XL3.

Entonces, ¢es solucién? Si, en muchos proyectos lo es.
Siempre que el sistema esté correctamente dimensionado
y se respeten las condiciones de montaje y conexién del
fabricante, las barras de aluminio ofrecen una respuesta
técnica fiable, segura y econdmicamente atractiva para la
reparticion en cuadros. Mas que una alternativa coyuntu-
ral, pueden ser ya una decisién de disefio inteligente.

Las barras pequenas
llegan una intensidad
de hasta 630 A.

-0 B3 |

Las barras mas
grandes son para
intensidades de
hasta 1600 A.

MAS INFORMACION

https://www.legrand.es/es

RECORDA  juliol 2026 | 29


https://www.legrand.es
https://www.legrand.es

Sistemas VRV: El confort de la mano
del negocio inmobiliario

El sector de la climatizacién ha dejado muy atras el concepto tra-
dicional del simple aire acondicionado. A dia de hoy, prescribir e
instalar un sistema VRV no consiste tinicamente en resolver
una necesidad térmica puntual. Es una decision estructural que
define la gestién energética de un edificio y repercute de forma
directa en su rentabilidad.

Hablamos de tecnologia disefiada para intervenir en los nimeros
del cliente. Por un lado, controla la inversién inicial o CAPEX en el
momento de la instalacién. Por otro, reduce de forma drastica los
costes operativos o OPEX a lo largo del ciclo de vida del edificio.
En un momento donde la descarbonizacién del parque inmobi-
liario es una exigencia legal y financiera, acertar con el sistema, y
los tiempos de ejecucion, marca la diferencia entre revalorizar un
activo o generar un lastre econdmico.

El marco normativo F-Gas: La situacion del R-410A y el esce-
nario "Ahora o Nunca"

La reciente actualizacién de la normativa europea sobre gases
fluorados, conocida como F-Gas UE 2024/573, plantea un calen-
dario exigente para reducir el uso de los refrigerantes fluorados
o HFCs. Uno de los puntos que mas consultas genera entre ins-
taladores y propiedades es la limitacion a la comercializaciéon de
equipos de expansion directa partidos de mas de 12 kW que utili-
cen refrigerantes de alto Potencial de Calentamiento Atmosférico
(PCA) como el R410A. EL 1 de Enero de 2029 es el limite para
comercializar este tipo de equipos con PCA superiores a 750.

Ante este dato, conviene hablar con rigor y transmitir tranquilidad
al mercado. Pasada esa fecha limite, no se prohibe en absoluto el
uso, la reparacion ni el mantenimiento de las instalaciones que ya
estén operativas con refrigerantes de mas de 750 de PCA como
el R410A. La ley garantiza el normal suministro de repuestos y no
existe ninguna previsidon de desabastecimiento de gas R410A. La
limitacién afecta exclusivamente a la primera puesta en el merca-
do de unidades exteriores nuevas.

Ahora bien, esta fecha abre una ventana de oportunidad estraté-
gica. Actualmente existe un inmenso parqué de instalaciones con
sistemas VRV que se sobrepasan los 15 afios de funcionamiento.
Son sistemas que podemos dar ya por casi amortizados y que em-
piezan a necesitar un mayor mantenimiento y una posible “actua-
lizacion”. Acometer esta renovacion es una inversién gue muchas
propiedades quizas no tenfan en sus presupuestos a corto plazo,
pero que seguro que les resultard interesante saber los mayores
costes de inversion pasado el 1 de Enero de 2029.

Hoy disponemos de soluciones de actualizacién mediante uni-
dades exteriores de VRV Replacement basadas en R410A.
Esto permite modernizar las instalaciones obsoletas cambiando
Unicamente la unidad exterior. Gracias a esta compatibilidad con
generaciones de VRV anteriores, conservamos toda la red de tu-
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berias de cobre, las unidades interiores y el cableado de control.
El ahorro en CAPEX es mas que evidente al evitar la obra civil
en los falsos techos del edificio, sin contar que quizas la oficina,
hotel o comercio estd explotandose comercialmente en ese mo-
mento.

Aqui es donde entra en juego el factor tiempo. Si un propietario
decide no hacer nada y espera a que su equipo de R410A no se
renueve antes del 2029, se encontrard con una realidad norma-
tiva: ya no podra comprar una exterior compatible con las unida-
des que ya tiene. Estard obligado a dar el salto a un sistema con
R32, lo que le obligard a sustituir practicamente el cien por cien
de la instalacidn. Por pura légica financiera, para estas instalacio-
nes antiguas, es un escenario de “Ahora o Nunca”. Adelantar la
renovacién hoy da una segunda vida al edificio y evita un sobre-
coste de explotacion mayor.

VRV con R-32:Equipos que marcan el estandar del mercado
desde 2021.

Para proyectos nuevos o rehabilitaciones integrales, el camino
hacia la eficiencia ya esta trazado. Desde su lanzamiento estos
equipos, abren la puerta al cambio de refrigerante y establecen
un estandar de seguridad que el resto del mercado de VRF esta
siguiendo de cerca. Disenados desde cero para trabajar con el
refrigerante R32, estos equipos reducen el potencial de calenta-
miento atmosférico debido al refrigerante desde 2088 a un valor
de tan solo 675, recortando las emisiones directas en un 71%.

Para comprender como logra su alta eficiencia estacional, bas-
ta con aplicar la termodindmica al mundo fisico. A través de la
tecnologia de Temperatura de Refrigerante Variable (VRT), el
equipo no comprime el gas a maxima presidén sin sentido. La mo-
dula y ajusta de forma continua para que el cambio de estado
de liquido a gas absorba calor, a carga parcial, de forma exacta.
El resultado fisico es un confort térmico impecable sin picos de
arranque ni desperdicio de energia.

Dentro de esta gama, existen equipos con recuperacion de calor,
a de tres tubos, representa la solucién éptima para reducir los
costes operativos al minimo. Estos equipos permiten suministrar
refrigeracion y calefaccién de forma simultanea. Recuperan la
energia térmica de las zonas del edificio que requieren frio, como
una fachada acristalada a pleno sol, y la trasladan directamente
a las zonas que demandan calor. Al hacer esta transferencia de
energia en el propio ciclo de refrigerante, anulan las pérdidas tér-
micas y elevan el rendimiento general del inmueble.

Segquir llegint k

Contacta con nosotros

Accede a DAIKIN
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Eficiencia energética
en la era digital:
como aplicaciones que ya estan
en el mercado te ayudan a

controlar el consumo y optimizar
las instalaciones

La eficiencia energética se ha convertido
en una prioridad para empresas e indus-
trias. Ya no se trata Unicamente de reducir
el impacto ambiental, sino también de me-
jorar la rentabilidad, reducir costes ope-
rativos y aumentar la competitividad.

Para lograrlo, es fundamental conocer
como, cuando y dénde se consume la
energia. Disponer de datos fiables permi-
te detectar ineficiencias, optimizar recursos
y anticiparse a posibles incidencias en las
instalaciones.

En este contexto, existen plataformas que
te ofrecen una solucién disefiada para
transformar la informaciéon energética en
una herramienta de gestién y toma de de-
cisiones.

:Qué puedes encontrar en ellas?

Son plataformas web para la supervision y
gestion energética que permite monitorizar
instalaciones eléctricas desde cualquier lu-
gar mediante un navegador. Su objetivo es
centralizar en una Unica interfaz la informa-
cién relacionada con el consumo energéti-
co, la calidad de la energia y otras variables
de proceso.

Ademds de registrar parametros eléctri-
cos, el sistema puede recopilar datos como
temperaturas, presiones, caudales, estados
operativos y alarmas, proporcionando una
vision completa del funcionamiento de la
instalacion.

Estas capacidades las convierten herra-
mientas de gran utilidad para las organiza-
ciones que buscan mejorar su desempefio
energético y avanzar en estrategias alinea-
das con la norma ISO 50001.

Limitaciones de los sistemas de
monitorizacion convencionales

La flexibilidad de las plataformas permite
su implantacién en una amplia variedad
de entornos. En instalaciones industriales
y centros comerciales facilita el control

de consumos, la supervision de lineas de
produccion y la monitorizacion de equipos
criticos. En cadenas de tiendas permite
centralizar la informacién energética de
multiples ubicaciones y comparar consu-
mos entre establecimientos.

También resulta especialmente Util en
instalaciones fotovoltaicas, donde ayuda

a analizar la energia generada, consumida
e intercambiada con la red eléctrica. Del
mismo modo, puede aplicarse en siste-
mas de bombeo, pozos o infraestructuras
hidraulicas para supervisar tanto variables
eléctricas como parametros de proceso.

Informacion en tiempo real para una ges-
tién mas eficiente

Uno de los principales beneficios de las
plataformas es su capacidad para convertir
grandes volumenes de datos en informa-
cion facilmente interpretable.

Esta capacidad permite crear pantallas
graficas personalizadas con indicadores,
diagramas y graficos en tiempo real, facili-
tando la visualizacién del estado de la ins-
talacion.

Asimismo, almacena histdricos de consumo
y variables operativas que pueden utilizar-
se para generar informes, analizar tenden-
cias y detectar desviaciones antes de que
afecten a la productividad o a los costes
energeéticos.

Otra funcionalidad destacada es la gestién
centralizada de alarmas, que ayuda a iden-
tificar rapidamente incidencias y actuar de

forma preventiva para minimizar riesgos y
tiempos de inactividad.

Accesibilidad y seguridad

Al tratarse de soluciones completamen-
te basadas en web, los usuarios pueden
acceder a la informaciéon desde distintos
dispositivos y ubicaciones, ya sea a través
de redes corporativas, conexiones VPN o
Internet.

Las plataf

ormas incorporan diferentes niveles de
acceso para garantizar la seguridad de la
informacién y adaptar los permisos seguin
el perfil de cada usuario. Ademas, dispo-
nen de una interfaz intuitiva que simplifica
la configuracién y el uso diario, reduciendo
la necesidad de conocimientos informéticos
especializados.

Una herramienta para la transiciéon
energética

La digitalizacién estd transformando la for-
ma en que las empresas gestionan la ener-
gia. En este escenario, soluciones como es-
tas permiten pasar de una gestién basada
en estimaciones a una gestion basada en
datos reales. Gracias a la monitorizacion
continua, el andlisis de informacién vy la
deteccidon temprana de incidencias, las or-
ganizaciones pueden mejorar su eficiencia,
reducir costes y avanzar hacia modelos de
operacion mas sostenibles.

La capacidad de disponer de informacién
precisa y en tiempo real convierte a estars
plataformas en una herramienta estratégi-
ca para afrontar los retos energéticos ac-
tuales y futuros.

CONTACTO:
Lovato Electric

lovatoelectric@®lovatoelectric.es
+34 937812016
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Proteccion
diferencial

Toda la informacion

Detecta fugas de corriente y desconecta en la web y nuestro

ang . . qlgcurpento Qe
automaticamente el circuito para proteger proteccion diferencial
a las personas y las instalaciones. hager.com/es

SPor qué es importante?

®_0
AL
Proteccion Deteccion Prevencion Seguridad en todo
de personas de fugas de incendios tipo de instalaciones
Previene los riesgos Detecta cualquier fuga Reduce el riesgo de Residenciales,
de contactos eléctricos de corriente a tierra incendios causados por comerciales, industriales
de forma inmediata defectos de aislamiento e infraestructuras criticas

¢Como funciona?

El interruptor diferencial ® ®
. e _—
compara la corriente que sale =
con la que retorna. v
< < RN

Si detecta una diferencia ©9
(fuga a tierra), desconecta el
circuito de forma automatica Red eléctrica Interruptor Instalacion

1
1
1
1
y muy rapida. diferencial L
El diferencial detecta el —
desequilibrio y desconecta -
el circuito inmediatamente Fuga a tierra

¢Qué diferencial necesito?

o Sw

Detecta corrientes alternas Detecta corrientes alternas y continuas Detecta corrientes alternas, continuas

sinusoidales y continuas pulsantes. pulsantes hasta 1 kHz. pulsantes y continuas alisadas.

Aplicaciones: cargas electronicas, Aplicaciones: lavadoras, secadoras, Aplicaciones: variadores de

informatica, iluminacion LED, cocinas lavaplatos, climatizacion, iluminacion velocidad, ascensores, SAl, carga

de induccion y carga de vehiculos LED, carga VE y sistemas con VE, plantas fotovoltaicas, maquinaria

eléctricos (VE). variadores de frecuencia. industrial y equipos médicos.

Norma: UNE-EN 61008-1 Norma: UNE-EN 61008-1y Norma: UNE-EN 61008-1y

UNE-EN 62423 UNE-EN 62423

iRecuerda!

Elegir el tipo de interruptor diferencial adecuado
aumenta la seguridad de las personas, protege los
bienes y mejora la fiabilidad de la instalacion.

David Marin

Market Manager Better buildings @ ha er
Hager Sistemas S.A.U. Better tOmOrrOWS e

Alfred Nobel 18 - Pol. Ind. Valldoriolf

08430 La Roca del Vallés - T. 900 33 22 33

infoweb@hager.com - hager.com/es
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VeriFactu 01-2027 07-2027
La facturacio digital sera obligatoria societats autonoms

La intelligéncia artificial fa la feina pesada — transcriu la teva veu i ordena les partides —

perqueé tu et puguis dedicar al que aporta valor: el teu ofici i el criteri técnic, que sempre és

teu.

L'eina que autonoms i PIMES realment necessiten .

Ricard Piqué

-%PreSUNOW © [ ricard.pique@presunow.com
WWWw.presunow.com
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Formacio

FORMACIO SUBVENCIONADA 4"

PER A PERSONES EN ACTIU

REPARACIO DE F{'g DATA: Del 8 de setembre al 26 de novembre
CALDERES —> DURADA: 96 hores
B_ENASO110_MF1525_ 2

oo HORARI: Dimarts i dijous de 17h a 21h

MANTENIMENT ) DURADA: 60 hores

INICIACIO EN T@. DATA: Del 9 de setembre al 2 de novembre
ELECTRIC INDUSTRIAL : HORARI: Dilluns i dimecres de 17h a 21h

XARXES D'AIGUAI DURADA: 60 hores

REPLANTEJAMENT DE ]& DATA: Del 14 de setembre al 9 de novembre
SANEJAMENT { HORARI: Dimarts i dijous de 17h a 21h

INSTAL-LACIO | <>, DATA: Del 14 al 30 de setembre
MANTENIMENT —_— (@ DURADA: 24 hores
CONTRA-INCENDIS LA HORARL: Dilluns i dimecres de 17h a 21h

=y DATA: Del 15 de setembre al 3 de novembre
SOLDADURATIC _> = DURADA: 60 hores
"]

)| HORARI: Dimarts i dijous de 17:30h a 21:30h

ol lh el -jc:>;- DATA: Del 22 de setembre al 15 d'octubre
FOTOVOLTAICA ——>  #77\_DURADA: 30 hores
D*AUTOCONSUM N.I %@ HORARI: Dimarts i dijous de 17h a 21h
MUNTATGE | _ .
INSTAL-LACIO DE FRED DATA: Del4259hde setembre al 10 de novembre
INDUSTRIAL | > DURADA: ores
COMERCIAL ! * HORARI: Dimarts i dijous de 17:30h a 21h

MUNT. | MANT. D'INSTAL.
D'AEROTERMIA APLICADES —
ALA CLIMATITZACIO

DATA: Del 5 d'octubre al 18 de novembre
DURADA: 50 hores
HORARI: Dilluns i dimecres de 17h a 21h

MANTENIMENT BASIC Eﬂ DATA: Del 13 d’octubre al 26 de novembre

D'INSTAL-LACIONSDE  —>» DURADA: 50 hores

CHMATITZACID {19555 HORARI: Dimarts i dijous de 17:30h a 21h
ENERGIA SOLAR -0 DATA: Del 20 d’octubre al 12 de novembre

FOTOVOLTAICA — 457&\ DURADA: 30 hores M 695 9650 70
brsg

D’AUTOCONSUM N.II HORARI: Dimarts i dijous de 17h a 21h @ info@gbformacio.com

(¥ DATA: Del 2 al 25 de novembre ﬁ‘g B2 . SEPE
DURADA: 25 hores
HORARI: Dilluns i dimecres de 17:30h a 21h

INSTAL-LACIO DE PUNTS
DE RECARREGA PER A

E Il Generalitat de Catalunya
VEHICLES ELECTRICS Tﬂ]l.‘ Consorci per a la Formacié Continua

de Catalunya
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Formacio i

FORMACIO PRIVADA Og e

PREVENCIO DE RISCOS LABORALS

PRL 20H ELECTRICITAT RECICLATGE OFICI ELECTRICITAT
@ DATA: Del 14 de setembre al 17 de é’% DATA: 28 de setembre
ED e setembre DURADA: 4 hores

DURADA: 20 hores HORARI: Dilluns de 17h a 21h

HORARI: De dilluns a dijous de 16h a 21h

_’3‘9‘4 DATA: 23 y 24 de setembre % DATA: 29 de setembre
al DURADA: 8 hores DURADA: 4 hores
HORARI: Dimecres i dijous de 17h a 21h HORARI: Dimarts de 17h a 21h

HABILITACIONS PROFESSIONALS

DURADA: 180h

INICI: 22/09/2026

FI: 30/03/2027

HORARI: Martes y jueves de 17:15 a
21:00H

Ubicacio: Av. de la Foma 56-58,

DURADA: 200h 08940 - Cornelld de Llobregat

INICI:17/09/2026

FI:17/12/2026

HORARI: De dilluns a dijous de
17:00 a 21:00h

Ubicacio: Av. de la Fama 56-58,
08940 - Cornella de Llobregat

ACREDITACIO TECNICA

S FECHA: Del 15 de septiembre al 4 de octubre
(@ DURACION: 30 horas
= HORARIO: 18h ONLINE
12h PRESENCIAL Martes de 17h a 21h (Dias 15, 22 y 29 de septiembre)

MAS INFORMACION
662 05 06 69
judith@gbformacio.com
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Bombes de Condensats

MUNDEZCLIMA

Instal-lacié sense limits:
Col‘loca la unitat on vulguis, sense
dependre del pendent del desguas.

Més higiene i confort:
Evita el retorn de males olors gracies a una
instal-lacio estanca.

Proteccié de I’equip:
Preveu la corrosio de I'evaporador i redueix
| risc d’avaries.

Una marca de

Q/smmnn ESCODA
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